Der Vertrieb und das Marketing sind
die Schlussel zu Ihren Kunden. Wir
analysieren die AuRenwirkung lhres
Unternehmens und optimieren lhre
Vertriebsstrukturen mit dem Ziel lhre
Effizienz zu steigern. Die Strategie
liefert die zentralen Entscheidungen
fur das Vertriebsgeschaft und die
grundlegenden Ausrichtungen der
Vertriebsinstrumente. Der Einkauf
lhrer Kunden - insbesondere der
Branchen Automotive, Medizin und
Maschinenbau - hat sich in den
letzten Jahren stark professionali-
siert. Die Aufgabe Ihres Vertriebes ist
der zielfihrende Ausbau der Umsatz-,
Ertrags- und Marketingziele.

Ist lhre Vertriebsorganisation an
diesen Anforderungen ausgerichtet?

Wie lhre Kunden Sie wahrnehmen!
Uber Ihr Marketing entwickelt sich
das Bild mit dem Sie und lhr Unter-
nehmen in der Erstaufnahme
betrachtet werden. lhre Kunden
scannen |lhr Unternehmen aus vielen
Blickwinkeln. Der persdnliche Kontakt
z.B. durch lhren Vertrieb, den Blick
auf Ihre Homepage und Broschiiren,
Ihre Preisgestaltung, lhre Qualitats-,
Produktions- und Lieferstandards.

Wir entwickeln gemeinsam lhr
Unternehmensimage weiter, damit
Sie die lhnen gebihrende Aufmerk-
samkeit erfahren.

Vertrieb und Marketing

Ihre Vertriebsmitarbeiter - alte Hasen oder Neuein-
steiger, hochmotiviert aber .... Giberall nur schwierige,
anspruchsvolle Kunden und erdriickende Wettbewer-
ber. Wir miissen glinstiger werden aber nicht billiger,
schneller und flexibler.

Doch wie den Knoten durchdringen?

- Haben Sie ihre Kunden wirklich analysiert, kennen
Sie lhre Wettbewerber, und lhre eigenen Starken?

- Entwickeln Sie Lésungen oder sind Ihre Vertriebs-
kapazitaten nur getrieben vom Tagesgeschaft?

- Wie lauft die Zusammenarbeit vom Vertriebsinnen-
dienst mit dem AuRendienst?

- Welche Informationen vermittelt lhr
Unternehmensbild? (Homepage, Broschiiren etc.)

Gerne nehmen wir die Aufgabenstellung auf und
erarbeiten Mittel und Wege zur erfolgreichen
AuBenwirkung.
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