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Das können WIR

Hier stehen WIR
Seit vielen Jahren �ef verwurzelt im 
Herzen der Süddeutschen Produk�ons-
regionen sind wir ein Expertenteam im 
Bereich der Metallverarbeitung mit 
Spezialisierung für die CNC-Lang-
drehtechnologie, die CNC Kurzdreh-
technik und angrenzende Bereiche der 
Metall- und Kunststoffverarbeitung.

Unser WEG
12 Jahre waren wir eines der erfolg-
reichsten Handelsunternehmen in 
Deutschland für diese Technologien, in 
Selbstständigkeit. In dieser Zeit gewann 
neben der Projek�erung und dem 
Vertrieb von Maschinen und Anlagen 
zunehmend die umfassende Beratung 
unserer Kunden an Bedeutung.

Die technischen, betriebswirtscha�li-
chen und personellen Aufgaben, 
Zuständigkeiten und Organisa�ons-
strukturen ändern sich in Ihrem Markt-
umfeld rasant und führen zu steigenden 
Belastungen. Dies überwiegend in den 
Führungsebenen. Für diese Aufgaben-
Stellungen unserer Kunden werden wir 
als kompetente und vertrauensvolle 
Ansprechpartner geschätzt.

Wir haben uns jetzt diesen Anforderun-
gen ganzheitlich gestellt und die 
Herausforderung angenommen.

Perfekte Produkte mi�els op�mierter Produk�on
Wir visualisieren die Strukturen die Ihr Unternehmen 
abbilden. Wir entwickeln geeignete Lösungen und die 
von uns op�mierten Prozesse werden verankert und 
die Wirksamkeit abgesichert. 

Die Organisa�on, der Fahrplan für Ihr Unternehmen
Wir verbessern mit Ihnen Ihre Führungs- Manage-
ment, und Produk�onskompetenzen durch Fokussie-
rung auf effiziente Organisa�onsstrukturen.

Betriebswirtscha� und Zahlen
Wir stärken ihre betriebswirtscha�liche Basis, wir 
erarbeiten die Schni�stellen zwischen technischen 
und betriebswirtscha�lichen Aspekten und erkennen 
die Poten�ale Ihres Unternehmens.

Marke�ng, das Gesicht für Ihr Unternehmen
Wir analysieren Ihre bisherige Außenwirkung und 
op�mieren Ihre Vertriebsstrukturen mit dem Ziel, 
Ihre Vertriebseffizienz zu steigern.

Personal - Human Resource … wie bi�e?
Unsere Kompetenzen helfen Ihnen Ihre Mitarbeiter 
zu stärken, deren Fähigkeiten besser einzusetzen und 
die Mo�va�on zu erhöhen. 

Das sind WIR

Mit ����  bündeln wir diese bien team
Kompetenzen und stellen unsere Weichen 
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- Wert-Strom-Analysen
- Prozess,- und Ablaufanalysen
- Empirische Aufnahmen
- Stückzeitberechnungen
- CNC-Programmanalysen
- Programmiers�l Analyse
- SWOT Analysen
- Poten�alanalysen Mitarbeiter
- Technische Kapazitätsanalysen
- Ressourcen Op�mierung
- ...

Produktion Produktionsmanagement Serienproduktion

Umwelt &
Ressourcen Materiallogistik

Teiletransport Kunde

QS

Störfelder

QS Störung

Verschleißstörung

Crashstörung

Personalstörung

Logistikstörung

Freigabe QS

Warenausgang

Extern

Postproduktion

Intern

Bild. Prozessanalyse

56,52% Prozesszeiten
28,00% Rüstzeiten
8.36%   Störzeiten
2,63%   Nebenzeiten
1,39%   Transferzeiten
1,00%   Transportzeiten
2,10% Ausschuss 

Bild. Wertstromauswertung

Der Produk�on, als Zentrale der Wert-
schöpfung Ihres Unternehmen, gilt unsere 
besondere Aufmerksamkeit. Seit über 35 
Jahren bezeichnen wir die Metallverarbei-
tung und viele angrenzende Produk�ons-
verfahren als unser Zuhause. Als gelernte 
„Metaller“ mit fachspezifischen Weiterbil-
dungen und kaufmännischen Ausbildun-
gen haben wir in diesen Jahren vielfäl�ge 
Erfahrungen gesammelt.

Wir analysieren Ihre Produk�onsprozesse 
als Ganzes oder einzelne Segmente bzw. 
Maschinen oder Produk�onslinien.

Wir entwickeln geeignete Lösungen und 
planen deren Einführung in Ihrem Unter-
nehmen. Unsere op�mierten Prozesse 
werden gemeinsam verankert und so die 
Wirksamkeit abgesichert.

Entwickeln und gestalten Sie Ihre Unter-
nehmerische Zukun� mit uns.

Wir visualisieren mit Hilfe von individuellen 
Diagrammen die Strukturen die Ihre Produk�on 
abbilden. Eine Vielzahl von Methoden erlauben 
es uns, die Prozesse verständlich darzustellen. 

Perfekte Produkte mi�els op�mierter Produk�on

CpK = 
min(µ-USG;OSG-µ)
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Ihre Mitarbeiter und deren Fähigkei-
ten sind die Stärken und Zukun� 
Ihres Unternehmens.

Unsere Analyse-Werkzeuge helfen 
Ihnen, Ihre Mitarbeiter und deren 
Fähigkeiten zu stärken, auszubauen 
und zu beurteilen. Mit dem Ziel die 
„Kollegen“ noch mo�vierter in Ihrem 
Unternehmen einzusetzen.

Wir unterstützen Sie in den Berei-
c h e n :  Pe rs o n a l m a n a g e m e n t , 
Mitarbeiterführung, Qualifika�on, 
A u s b i l d u n g  u n d  e n t w i c k e l n 
maßgeschneiderte Modelle für 
Ihr Unternehmen.

Wir prüfen oder erstellen Anforde-
rungsprofile und Stellenbeschrei-
bungen passend zu den Arbeitsplät-
zen und analysieren die aktuelle 
Situa�on im Unternehmen.

Wir erarbeiten Lösungen und 
strukturieren die Informa�onen, wie 
auch bei Bedarf eine erforderliche 
(Re)Organisa�on.

Gemeinsam implemen�eren wir 
transparente Leistungsbeurteilungs-
systeme. Ebenso Ausbildungs- und 
Weiterbildungsprogramme.  Eine 
Dialogkultur passend zu Ihren 
Mitarbeitern und Ihren zukün�igen 
Unternehmenszielen.

Wir begleiten die Prozesse bis zur 
Umsetzung und erfolgreichen 
Durchführung. 

Mitarbeiter und Personalmanagement

Ihre Wertschöpfer im Unternehmen

Neben individuellen Lösungsansätzen bieten wir 
Workshops bei uns im Hause oder ausgewählten 
Bildungspartnern an.

-  Messtechnik für Maschinenbediener
-  Rüsten von Maschinen
-  Bedienen von Maschinen
-  Maßkontrolle in der Produk�on
- Maßkorrektur an den Maschinen
-  CNC Workshops
-  CNC Programmcode Op�mierung
-  Konfliktpräven�on für Unternehmer
-  Informa�onsmanagement für Unternehmer
-  Kommunika�on im Unternehmen
-  Vertriebskompetenzen

?

Bild. Mitarbeiter



Die Organisa�on, der Fahrplan für ihr Unternehmen

Eine gesunde Strukturentwicklung hat viele Vorteile

Bild. Boss als Einzeller

Die betriebliche Organisa�on scha� 
Verhalten, definiert Kompetenzen 
und erhöht die Qualität. Wir betrach-
ten Ihre Organisa�on im Unterneh-
men, erfassen den Ist-Zustand und 
beurteilen die Stärken und Schwächen 
Ihrer Struktur.

Ihr Unternehmen ist ein lebendiger 
Organismus der  kon�nuier l ich 
gewartet, trainiert und gepflegt 
werden muss. Die Menschen sind das 
Herz, das Gehirn und das Rückgrat der 
täglichen Arbeit. Wir verbessern mit 
Ihnen Ihr Führungs-Management. Die 
Op�mierung Ihrer Produk�onskom-
petenzen durch Fokussierung auf 
effiziente Organisa�onsstrukturen.
 
Wir passen Ihre Organisa�on an 
und begleiten eine erforderliche 
Reorganisa�on bis zur erfolgreichen 
Umsetzung in Ihrem Unternehmen.

Viele Klein- und Mi�elständische 
Unternehmen haben o�mals eine 
rasante Entwicklung, vom Ein-Mann-
Gründer, bis zu einem Unternehmen 
mit ste�g steigender Mitarbeiterzahl, 
hinter sich. Vieles ist mitgewachsen; 
aber die betrieblichen Strukturen 
hinken o�mals dem Wachstum 
hinterher.
 
Strukturen und Organisa�on schaffen 
Verhalten und reproduzierbare 
Abläufe!

- Die Kompetenzen werden klar definiert
- Das Verantwortungsbewusstsein der Mitarbeiter 
  wird wesentlich gestärkt
- Die Entscheidungen beschleunigt
- Verschwendung vermindert
- Ressourcen gespart
- doppelte Vorgänge vermieden
- unnütze Kommunika�on en�ällt
- Überlastung abgewendet
- Kontrollübersicht verbessert
- Die Mo�va�on aller Beteiligten gesteigert

Vertrieb und Marke�ng

Boss als Einzeller

Produk�on Personalmanagement

Einkauf

Unternehmensentwicklung



Bild. Vertrieb und Marke�ng

Der Vertrieb und das Marke�ng sind 
die Schlüssel zu Ihren Kunden. Wir 
analysieren die Außenwirkung Ihres 
Unternehmens und op�mieren Ihre 
Vertriebsstrukturen mit dem Ziel Ihre 
Effizienz zu steigern. Die Strategie 
liefert die zentralen Entscheidungen 
für das Vertriebsgeschä� und die 
grundlegenden Ausrichtungen der 
Vertriebsinstrumente. Der Einkauf 
Ihrer Kunden - insbesondere der 
Branchen Automo�ve, Medizin und 
Maschinenbau - hat sich in den 
letzten Jahren stark professionali-
siert. Die Aufgabe Ihres Vertriebes ist 
der zielführende Ausbau der Umsatz-, 
Ertrags- und Marke�ngziele.

Ist Ihre Vertriebsorganisa�on an 
diesen Anforderungen ausgerichtet?

Wie Ihre Kunden Sie wahrnehmen! 
Über Ihr Marke�ng entwickelt sich 
das Bild mit dem Sie und Ihr Unter-
nehmen in  der  Erstaufnahme 
betrachtet werden. Ihre Kunden 
scannen Ihr Unternehmen aus vielen 
Blickwinkeln. Der persönliche Kontakt 
z.B. durch Ihren Vertrieb, den Blick 
auf Ihre Homepage und Broschüren, 
Ihre Preisgestaltung, Ihre Qualitäts-, 
Produk�ons- und Lieferstandards.

Wir entwickeln gemeinsam Ihr 
Unternehmensimage weiter, damit 
Sie die Ihnen gebührende Aufmerk-
samkeit erfahren.

Doch wie den Knoten durchdringen?

- Haben Sie ihre Kunden wirklich analysiert, kennen 
   Sie Ihre We�bewerber, und Ihre eigenen Stärken?  
- Entwickeln Sie Lösungen oder sind Ihre Vertriebs-
   kapazitäten nur getrieben vom Tagesgeschä�?
- Wie läu� die Zusammenarbeit vom Vertriebsinnen-
   dienst mit dem Außendienst?
- Welche Informa�onen vermi�elt Ihr 
   Unternehmensbild? (Homepage, Broschüren etc.)

Ihre Vertriebsmitarbeiter - alte Hasen oder Neuein-
steiger, hochmo�viert aber …. überall nur schwierige, 
anspruchsvolle Kunden und erdrückende We�bewer-
ber. Wir müssen güns�ger werden aber nicht billiger, 
schneller und flexibler.

Gerne nehmen wir die Aufgabenstellung auf und 
erarbeiten Mi�el und Wege zur erfolgreichen 
Außenwirkung.

Vertrieb und Marke�ng
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Die Betriebswirtscha�  ist eine 
zentrale Datenquelle für unterneh-
merische Entscheidungen und ist 
verzahnt mit allen Kostenstellen und 
Kostenarten im Unternehmen. 

Die Bilanz ist Ihr Freund!

Die Analyse und Auswertung Ihrer 
Betriebswirtscha�lichen Kennzahlen 
erlauben Rückschlüsse auf Stärken 
und Poten�ale Ihres Unternehmens.

In Zusammenarbeit mit Ihren Fachab-
teilungen und Controlling entwickelt 
bienplusteam Lösungen welche die 
Ertragskra� Ihres Unternehmens 
fördern und Risiken reduzieren. 
Unterstützt werden wir hier bei 
Bedarf von hervorragenden renom-
mierten Partnern wie, WSS Ak�v 
Beraten.

bienplusteam stärkt ihre betriebs-
wirtscha�liche Basis, erkennt die 
Poten�ale Ihres Unternehmens und 
scha� die Schni�stellen zwischen 
technischen und betriebswirtscha�li-
chen Aspekten.

Dies erleichtert die Kommunika�on 
mit Finanzins�tuten, dem beantragen 
und erlangen von Fördermi�eln und 
Finanzierungen. Sicherheit und 
Stab i l i tät  für  L ieferanten und 
Dienstleister.

Unsere speziellen Leistungen sind die Beratung, 
Begleitung und Verhandlung Ihrer Inves��onen in 
Maschinen und Anlagen. Entsprechend Ihres Bedarfs 
erarbeiten wir ein Anforderungsprofil, wir wählen für 
Sie die in Frage kommenden Maschinen und Anlagen 
aus. Nach Ihren Präferenzen erarbeiten wir Pflichten- 
und Lastenhe�e, Projektkalkula�onen und erstellen 
für Sie Anbietervergleiche, die Sie in die Lage verset-
zen, die passenden Inves��onen zu realisieren.

Sie erteilen uns Ihr Mandat und wir nutzen unsere 
jahrelange Verhandlungskompetenz, mit der wir für 
Sie die technischen und kaufmännischen Bedingun-
gen verhandeln. Wir managen den Inves��onsprozess 
bis zur Lieferung ggf. Produk�onsaufnahme in Ihrem 
Unternehmen.

Setzen Sie auf unsere langjährige Erfahrung und 
unsere Marktkenntnisse.

Betriebswirtscha� und Zahlen



Unsere Arbeitsmi�el

Vertrauen und Nähe
Wir sind fest geerdet und betrachten 
die Aufgabenstel lungen unserer 
Kunden als wich�gste Herausforderung 
an uns. Dies setzt ein hohes Maß an 
gegensei�gem Vertrauen voraus, um 
die für die Umsetzung der Aufgaben 
notwendige Nähe und Zusammenar-
beit zu fördern.

Verschwiegenheit und Loyalität
Diskre�on und Loyalität sind Garanten 
für erfolgreiche Projekte und wirt-
scha�lich gelöste Aufgaben. Ihre Daten 
und Informa�onen sind bei uns in 
sicheren Händen.

Verlässlichkeit und Klarheit
Unser Handeln wird für Sie stets trans-
parent gehalten. Strategien und Emp-
fehlungen sind nachvollziehbar und 
logischerweise Ziel- und Erfolgsorien-
�ert. Wir erarbeiten für Sie Ihre 
Lösungen, mit denen Sie die Entschei-
dungen treffen um das Thema „Unter-
nehmen Zukun�“ auf den Weg zu 
bringen.

Kompetenz und Methoden
Durch unsere kompakten Ist-Be-
s�mmungen erkennen wir Eroberungs-
poten�ale. Auf Basis der Ergebnisse 
implemen�eren  wir  überprü�e 
Konzepte um Ihr Unternehmen weiter 
voranzubringen. 

Unsere Mitarbeiter und Partner sind 
Experten, die mit den Märkten, der 
Technik und den Herausforderungen 
der Zukun� vertraut sind.

Um erfolgreich für Sie und Ihr Unternehmen 
arbeiten zu können, benö�gen wir bereits vorhan-
dene und ggf. durch uns noch zu erhebende Infor-
ma�onen aus Ihrem Unternehmen. 

Grundlagen der Zusammenarbeit

Aus dem Bereich der Produk�on

    -  Maschinenpark, Daten, Fakten
    -  Maschinenstundensatzkalkula�onen
    -  Stückzeitberechnungen, CNC Programme
    -  Wert- Strom Analysen
    -  Ablaufpläne
    …
dem Bereich Organisa�on

    -  Unternehmensbeschreibung
    -  Unternehmensziele 
    -  Organigramme
    …
dem Bereich Betriebswirtscha�

    -  Defizitäre Bereiche/ Kostenstellen 
    -  Auswertungen GuV 
    -  Debitoren, und Kreditoren
    …
dem Bereich Vertrieb und Marke�ng

    -  Organigramme 
    -  Vertriebsziele und Methoden
    -  Marke�nginstrumente
    …
dem Bereich Personal

    -  Stellenbeschreibungen
    -  Leistungsbeurteilungen
    -  Fluktua�on, Rekru�erung
    -  Ausbildungs- und Bildungsmanagement
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